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Projektin taustat

•Viennin kehitys vaatimatonta
P- Savossa

•Venäjän kaupan jatkuva kasvu
•Yritysten kansainvälistyminen
•Venäjän kielen asema, asenteet
•Yritysten verkostoituminen
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Tavoitteet ja kohderyhmä

•Käytännönläheisesti tukea
pohjoissavolaisten pk-yritysten
kansainvälistymistä

•Viennin ja tuonnin lisääminen
•Verkostoituminen ja viestintä
•Asiantuntijaosaamisen

lisääminen Savonia–amk:ssa
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Toteutus

•Yrityskartoitus ja sopimukset
•Yritysten tarpeiden selvitys
•Eri tutkimukset ja ma-analyysit,

vierihoito / sparraus
•Yhteistyö: muut projektit +

Kuopion KK, Finpro, TE-keskus,
Sitra, Mamk ja Kuopion Yliopisto
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Verkostot eri toimialoilla
•Matkailuala, Rautalammin Matkailu
•Elintarvikealalla mm. Oiva-projekti
•Metalliala, Rautainen Savo-ja

Pyykki-projektit
•Silva Savonia-hanke metsäalalla
•ICT-alan yhteiskoulutukset
• Hyvinvointiala, Wellmedi
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Verkostot kansainvälistymisen
apuna

•Näkyvyys
•Markkinointipanostukset
•Ostajien suhtautuminen
•Riskien hallinta
•Toisten kokemukset
•Jakelutieratkaisut
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Verkostoitumisen riskit?

•Brändin rakentaminen
•Tasapuolisuus, esim. vientirenkaat
•Eri kansainvälistymisen vaiheet
•Kilpailutilanne yritysten välillä
•Rahan puute
•Yrittäjän vaihtuminen
•Lainsäädäntö
•Vastuuhenkilö
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Huomioita & Ehdotuksia

•Panostus pk-yritysten vientirenkaisiin
•Pätevät, kokeneet vetäjät (vierihoito)
•Yritykset samassa vaiheessa?!
•Suurten yritysten verkostoituminen?

( esim. Paulig, Fazer ja Valio)
•Verkoston vahvuudet jakelun ja

yhteismarkkinoinnin puolella
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•Miten ratkaista pienten e-
tarvikeyritysten Venäjän vienti ( vrt.
Atria, Paulig ja Valio )

•Toimivien verkostojen selvitys
uudella markkina-alueella


