Suomen menestyvimmat kotielaintilat

AtriaSika -tiIoiII5 A-Rehun liiketoimintatavoites

Kilo kagvua | Tuottajien

4 g TRy
o7 (LR S ;:.;'.'E‘.' g - LS
: r 7] =, h'l-' ,Lﬂ'{ﬁ_n ‘P.‘-' \‘
[ A i Wy WL \

. L

ISUUSPaapInalle

UE/6 KoK

T ————




AtriaNauta —tiloille

0% lisaa tuottavuutta

AtriaNauta -palvelun peruslupaus on nostaa nautatilojen tuottavuutta 20 %. Tilan

=5

hyva johtaminen, suunnitelmallisuus, kustannusten hallinta ja tilan tavoitteellinen
kehittaminen ovat tuottavuuden noston kulmakivia. AtriaNauta —palvelu on tassa
monipuolisesti tuottajan tukena.

Kehittamis-
suunnitelma on
kaiken perusta

Tilan toiminnan suunnittelu ja
kehittdminen vaatii konkreettisia
laskelmia. AtriaNauta-palvelu on
apuna suunnitelman laatimisessa.
Aluksi selvitetaan lahtotilanne:
kuinka paljon tilalla on peltoa,
tybvoimaa, eldimid? Miten paljon
pellot tuottavat, mika on rehujen
hinta, riittaako pelto lannan
levittamiseen? LOytyykd tuotan-

nosta pullonkauloja? Kun perus-
tiedot on sy6tetty laskelmaan, saa-
daan selville tilan maataloustulo
eli miten paljon yrittdjalle jaa kor-
vausta omalle ty6lle ja padomalle.
Laskelman perusteita muut-
tamalla voidaan verrata useita eri
tuotantovaihtoehtoja. Miten vaik-
kapa sdilérehusadon nostaminen
tai eldinpaikkojen lisdédminen vai-
kuttavat tilan maataloustuloon ja
kannattavuuteen?
Yleensa laskelmista nakyy
selvasti laajentamisen kannatta-

vuus. Yksikkdkoon kasvaessa
kiintedt kustannukset tuotettua
lihakiloa kohti pienenevat, tyon ja
padoman kaytto tehostuu.
Suurempi yksikkdkoko tuo muka-
naan mittakaavaetuja, kuten esi-
merkiksi mahdollisuudet suurem-
piin kertaostoihin ja alennuksiin.

Yhteistyon
ja osaamisen
kehittaminen

Kustannustehokkuutta paranne-

taan myos lisaamalla ja tehostamal-
la yhteistyétd. Kumppanina voi olla
toinen tila, mutta se voi olla myos
AtriaNauta —palvelu, joka tarjoaa
tuottajilleen tehokkaan logistiikan,
alan parhaat palvelut ja osaamista.
AtriaNauta jarjestaa tuottajille jat-
kuvasti erilaisia koulutustilaisuuksia
ja pidempia kursseja. Tieto ja osaa-
minen ovat tarkeita kilpailukeinoja.
Tutkimusten mukaan 20 - 30 %
tilojen valisistd kannattavuuseroista
johtuu yrittdjan asenteesta ja osaa-
misesta.

Laskelmat laajennu

Ari-Pekka Kurteliuksen tilalla Sonkajarvella odotetaan
tyontayteista kesaa. Uusi loppukasvattamo pitaisi saada valmiiksi
kesan aikana. Nautatilan kehittaja Juha Ryhasen tekemat
kannattavuuslaskelmat antoivat uskoa laajennuksen

jarkevyyteen.

Juottamo ja pelto
tehokkaaseen
kayttoon

Ari-Pekka Kurteliuksen tilalla on
talla hetkelld 100 paikan vasikka-
kasvattamo seka 170-paikkainen
loppukasvattamo. Vasikat ovat
pitkaan vasikkaosastolla, loppu-
kasvattamopaikkoja on vahan
juottamon kapasiteettiin verrattu-
na. Peltoakin on nykyiseen liha-
nautamadraan nahden runsaasti.
Parhaimmillaan (tai pahimmillaan)
ylivuotista sailérehua on riittanyt
seuraavan vuoden toukokuulle
saakka!

Isanta Ari-Pekka oli jo pitkddn
miettinyt mahdollisuuksia tehostaa
tilansa tuotantoa. Pullonkaulana
on selvasti loppukasvatuspaikat —
niitd on liian vahan. Viime vuoden
marraskuussa ilmassa leijuneet aja-
tukset ja suunnitelmat saivat konk-
reettisen muodon. Nautatilan
kehittaja Juha Ryhanen meni
kaymaan tilalla ja teki kehittamis-
suunnitelman. Juhalla, kuten muil-
lakin AtriaNaudan nautatilan
kehittdjilla, on kaytossa laskenta-
ohjelmat, joiden avulla voidaan
nahda laajennuksen vaikutus tilan
kannattavuuteen. Kaytannon-
laheisista ja realistisista laskelmista
nakyy myos, miten paljon tilalla
pitda laajentaa, jotta resurssit tu-
levat tehokkaaseen kayttoon.

Juha Ryhanen oli isannan
kanssa samaa mielta: loppu-
kasvatuspaikkojen lisdédminen
oli jarkevaa ja laskelmien perus-
teella kannattavaa. Kun uusia
loppukasvatuspaikkoja raken-

netaan lisaa, tulee juottamo
tehokkaaseen kayttoon. Pelto-
ala riittaa edelleenkin hyvin
sailérehun tuotantoon ja lan-
nan levitykseen. Ari-Pekka
Kurteliuksen mielesta laskel-
man hyoty oli selva: ”Selvitti
ajatuksia, kun rupesi nake-
maan, mita laajennus oikeasti
vaikuttaisi. Paatoksen tekemi-
nen oli paljon helpompaa.”

Ari-Pekka Kurtelius arvos-
taa myo6s AtriaNauta —palve-
luun kuuluvaa rakennussuun-
nittelua. Urpo Manninen teki
julkisivusta, pohjasta ja leikka-
uksesta luonnokset, jotka olivat
pohjana paapiirustuksille.
Lopullinen suunnittelu oli siten
hyvin edullinen. Pohjana oli
moduulisysteemi, josta isanta
halusi pois yhdet valiaidat.
"Lapinakyva suunnittelu oli hel-
posti ymmarrettava ja luonnos-
ten sahkoinen tiedonsiirto lo-
pulliselle suunnittelijalle oli
valtavan hyva systeemi,” isanta
kehuu.

Kaikki lahtee
pellosta

Ari-Pekka Kurtelius panostaa
sdilérehun laatuun ja lihanau-
tojen ruokinta on hyvin sailo-
rehuvaltaista. Appeeseen
lisatdan sailérehun tayden-
tajaksi vain litisteviljaa ja kiven-
ndisia. Rypsi jai pois ruokinnas-
ta joku vuosi sitten eika se ole

nakynyt kasvuissa. Ruokinta
onnistuu ilman ostovalkuaista,
jos sailérehun valkuaistaso on
reilu. Pikkuvasikat saavat vaki-
rehuksi Mulli 1- taysrehua.

Sailérehun satotaso vaikut-
taa oleellisesti tarvittavaan pel-
toalaan ja myo6s rehuyksikon
hintaan. Ari-Pekka Kurtelius
saa pelloiltaan keskimaarin
6000 rehuyksikén hehtaarisa-
don. Isanta pohtii, voisiko lan-
noittamista tarkentamalla saa-
da satoa edelleen kasvamaan.
Liete levitetddn ainakin toistai-
seksi pintaan, mutta suunnitel-
missa on multaavan lietevau-
nun hankinta yhdessa naapurin
kanssa.

Uuden kasvattamon myota
karjanlannan maara kasvaa.
Lietelannan lannoitusvaikutus
askarruttaa isdntaa: " Karjan-
lannan typpi on hidasliukoista.
Olen ajatellut, ettd paras mah-
dollinen tapa olisi mullata
lietetta ruohon juureen heti
kevaalla, jolloin sen typpi alkaisi
vapautua ensimmaisen sadon
jalkeen ja olisi heti toisen sadon
kaytettavissa. Toisen karjanlan-
taterdstyksen voisi levittaa
ensimmaisen sadon korjuun
jalkeen. Lietteen typpi tulisi
talla tavalla ehka tdysimaa-
raisesti kayttoon.”

Paaomatulosta
pienemmat verot

Juha Ryhanen perustelu isan-
nalle tarkkaan osuuspadoman
kerryttamisen ja sille saatavan
koron etuja. Lihamyyntien
kautta osuuskuntaan saa sijoit-
taa osuuspaaomaa, jolle tuot-
taja saa 20 prosentin koron.
1500 euroa korkotuotosta on
verotonta ja ylimenevalta osal-
ta 70 prosentista tuottaja mak-
Saa veron paaomavero-prosen-
tin mukaan eli 28 %. Lihakun-
nan tai ltikan jasenyyden hyoty
on sita suurempi, mita suurem-
pi maataloustulo on, koska ve-
roprogressio lievenee.
Ari-Pekka Kurtelius on epai-

Hyvat olosuhteet
nakyvat kasvussa
ja katteessa

Tasapainoinen ruokinta, hyvat kas-
vatusolosuhteet ja hyva eldin-
terveys ovat kannattavan tuotan-
non perustekijat. Kaikkien palasten
taytyy olla kohdallaan.

AtriaNauta tarjoaa asiakastiloil-
leen olosuhdeneuvontaa. Apu-
vdlineena olosuhteita ja eldinten
hyvinvointia arvioitaessa kaytetaan
A-Indeksi 2003 —mittausta, joka
on osoittanut toimivuutensa jo
sadoilla tiloilla. A-indeksilla
pisteytetaan eldinten olosuhteita
ja hoitoa.

Hyvinvoivat eldimet tuottavat
paremmin ja hylkdysten maara on
pienempi. Kun olosuhteet ja hoito
ovat hyvat, paranee nettopaiva-
kasvu noin 80 g! Katelaskelman
mukaan se tekee rahassa C2 —alu-
eella noin 70 euroa eldinpaikkaa
kohti.

Eldinten hyvinvointia lisadvat
riittava kasvatustila ja toimiva il-
manvaihto. Ahtaus aiheuttaa
stressid ja stressi ruokahalutto-
muutta ja terveysongelmia. Hyva
kasvu edellyttaa riittavan valjia ti-
loja.

Toimiva ilmanvaihto on paras
keino ehkaista hengitystietuleh-
duksia, jotka ovat yksi suurimmista
kasvua rajoittavista tekijoista.
lImanvaihtolaitteiston taytyy olla
oikein mitoitettu ja saadetty.
Ladmpoeristetyssa tuotantoraken-
nuksessa pitaa aina olla lammitys-
mahdollisuus. Talloin kylmallakin
ilmalla voidaan ilmanvaihto pitda
riittdvan tehokkaana. Kosteus- ja
kaasupitoisuudet pysyvat hallin-
nassa ja kasvattamo on kuiva ja
puhdas.

Hyvissa olosuhteissa eldimen
paivakasvu tehostuu. 100 g

nettopaivakasvussa tarkoittaa tuo-
tannon katteessa noin 20 %. 600
g paivakasvulla tehddan hyvaa tu-
losta, mutta 400g kasvulla sonneil-
le "syotetaan tukkimetsad”, eli ne
eivat elata itseaan.

Rehuyksikko-
kustannukset rat-
kaisevan tarkeita

Erot rehuyksikkdkustannuksissa
tilojen valilla selittyvat kotoisen
rehun laadulla ja satotasolla.
Satotason noustessa myos
sdilérehun ruokinnallinen arvo ja
laatu yleensa paranevat reilusti.
Sama patee viljan viljelyyn.

Kotoisten rehujen tuotanto-
kustannuksen alentamiseksi
AtriaNauta on aloittanut kasvuo-
hjelmayhteistyén Kemira-Grow-
how:n kanssa. Useilla tiloilla
keskimadraista rehuyksikko-
kustannusta on voitu alentaa jopa
30%, kun on panostettu kotoisten
rehujen tuotantoon ja tdydennetty
ruokintaa A-Rehun ruokintamalli-
en mukaisesti. A-rehun vaikutus
nakyy entistd enemman ostorehu-
markkinoilla, kun Varkauteen ra-
kenteilla oleva rehutehdas aloittaa
toimintansa.

Sadan sonnin ruokinnassa yh-
den sentin muutos keskimaarai-
sessa rehuyksikkdkustannuksessa
tarkoittaa vuositasolla 3000 euron
muutosta maataloustulossa.
Samansuuruiseen muutokseen
tarvittaisiin 10 sentin muutos lihan
tilityshinnassa.

Emolehmatilan
menestystekijat
Atria Hienoin Pihviliha on ainutlaa-
tuinen konsepti Suomessa. Pihvi-
lihan kysynta kasvaakin jatkuvasti.

Monet emotilat laajentavat par-
haillaan ja uusia yrittajia mahtuu
alalle. Nyt on erittdin hyva sauma
lahted mukaan emolehma-
tuotantoon: kannattavuus on
hyva, rakennuksiin ja eldimiin saa
investointitukea.

Aloittava emolehmatila voi ti-
lata AtriaNauta —palvelusta
kehittamissuunnitelman seka os-
taa eldimia siitoseldinvalityksesta.
Emotilalla kannattakin panostaa
hyvaan eldinainekseen. My®os tilan
tuotantotapa kannattaa suunnitel-
la huolella. Tarkeintd on saada
jokaiselta emolta yksi hyva vasikka
vuodessa.

Osaava emolehmatila hyotyy
pihvivasikalle maksettavasta
pdivakasvulisasta. Paivakasvulisa
palkitsee ja kannustaa emotiloja
panostamaan eldinainekseen ja
vasikan hyvaan kasvuun.Myos poi-

kimisten ajankohdalla on vaikutus-
ta tuottavuuteen. Varsinkin ison
emolehmatilan kannattaa poi'ittaa
osa emoista syksylld. Siitossonnien
kaytto tehostuu, kun samaa son-
nia voi kayttaa seka kevat- etta
syyspoikivan emoryhman tiineyt-
tamiseen. Syksylla poikivat emot
voivat laiduntaa heikompikasvuisia
laitumia. Lisaksi kevaan poikima-
ruuhka helpottuu ja tila saa myyn-
tituloja myos kevaalla, kun teuraita
ja pihvivasikoita paastaan myy-
maan. Kausihinnoittelun ansiosta
lihanhinta on kevaalla korkeampi
kuin syksylla.

Soita ja kysy lisaa!
020472 7111

20% lisaa tuottavuutta

nautatilalle

Tuotannon laajennus

- Kun tuotantoa lisataan 1%, kustannukset kasvavat vain 0,6%
- Kiinteat kulut laskevat tuotettua lihakiloa kohti
- Tyon ja padoman kayttd tehostuu

Yhteisty6, osaamisen ja johtamisen parantaminen

Tuotanto-olosuhteiden parantaminen
- Keskimaardisiin olosuhteisiin verrattuna hyvilla tuontanto-
olosuhteilla nettopaivakasvua +80 g =

70 euroa/eldinpaikka/vuosi

Sailorehun satotason nosto

- 4000 ry -> 6000 ry/ha = rehuyksikkdkustannus alenee 20%
- Kun rehuyksikén hinta laskee yhden sentin -> 3000 euroa
lisda maataloustuloa sadan lihanautapaikan kasvattamossa

Kasvun tehostaminen

- 100 g lisaa nettokasvua/padiva -> 20% lisaa katetta

sen tukena

levdinen, mutta jaa selvasti
ajattelemaan Ryhasen laskel-
maa. Voiko tdma tosiaan olla
nain?”. Kurtelius on kasvatta-
nut lihanautoja 18 vuotta,
mutta kaksi asiaa on koko ajan
pysynyt samana: “lkina ei ole
lihasta maksettu tarpeeksi ja
vasikka maksaa aina liikaa”,
isanta tuumailee. Uskoa tule-
vaisuuteen ja tuotannon laa-
jentamiseen isannalta kuiten-
kin l6ytyy: “Kylla se navetta nyt
tehdaan, kun kerran on paa-
tetty!”
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Nautatilan kehittaja Juha Ryhdnen piipahti Ari-Pekka Kurteliuksen luona

huhtikuun alussa paivittamaan marraskuussa tehdyn laskelman. Rakennuksen
kustannusarvio oli tarkentunut ja myés tuet olivat osittain varmistuneet.
Isannan ja Ryhasen havainto oli yhteinen: "Ei péllémmalta nayta!”

UUTUUS!
A-Rehun rakeinen
Nurmikivenn

A-Rehun Nurmikivenndinen on uudentyyppinen, valkuaista
sisdltdva laidunkauden kivennidinen lypsylehmille ja
emolehmille. Se soveltuu myos ymparivuotiseen ruokintaan,
erityisesti kun kaytossa on esikuivattu sdilorehu.

Tilaa nyt kesaksi ja osallistu monkijan arvontaan!

Puh. 020 472 7700

dalinen

A-REHU NURMIKIVENNAINEN

Valkuaispitoinen kivennaisrehu lypsylehmille ja
emolehmille laidunruohon ja sailérehuruokinnan
tdydentamiseen.
* Pienrae toimii erinomaisesti myds vakirehuautomaateissa.
* Maittava: sisdltaa melassileikettd, melassia ja aromia
* Sisaltaa rypsia ja rankkia, joiden hyvalaatuinen valkuainen

taydentdd nurmirehua.

* Runsaasti hyvalaatuista magnesiumia
* Reilusti vitamiineja (mm. yli 600 mg E-vitamiinia) ja

hivenaineita

MAITTAVA JA EDULLINEN!
170 euroa /500 kg lava + rahti + alv.

Tilaukset 28.4.06 mennessa.
Kivenndisten edulliset yhteistoimitukset viikolla 18-21.

A-rReHU "2

@ Mutkaton suunnanndiyttijil
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Lisaa voimaa yhdessa!

AtriaSika -tuottajille

6 miljoonaa euroa lisakatetta vuodessa

Sukupuolilajittelulla lihaprosentti nousuun
Porsaiden sukupuolen mukaan lajittelu yleistyy lihasikalaoissamme kulovalkean tavoin, koska lajittelun
hyddyt ovat selkeat:

- lihaprosentti paranee keskimaarin 1 %-yksikon
- karsinaryhmat pysyvat tasaisina

- ei nalkaisia imisdporsaita

-> hannanpurenta vahenee

-> teurashylkdykset vahenee

- sikala tyhjenee nopeammin

-> kierto paranee

Lihasikojen kasvunopeuden paranemisen

vaikutus katteeseen
(tammikuussa 2006 valmistuneet parttiat)

lisakasvu, EUR/sikapaikka/vuosi,
g/pv  ero F10 parttiaan verrattuna

F10 797 0

F20 839 +5

F30 852 +7

F40 855 +8

F50 882 +11

F60 906 +14

F70 915 +15

F80 933 +18

F90 948 +20

pité'é' siséllzan kaikki ne plvelut ja iinnot,- mita sianlihantuottajna

AtriaSa -alvelu

ja tilasi kehittdjana tarvitset.

Hankintaedustajalla on kokonais-
vastuu AtriaSika —palvelun ja tilan
yhteistydn hoitamisessa. Olkoon
kysymys sitten tilasi kehittamisesta,
investoinneista, sopimuksista tai
vaikkapa eldinaineksen uudistami-
sesta, AtriaSika —palvelu tarjoaa
asiantuntevaa ja tuottajan tarpeet
huomioivaa apua. Tuotannon-
kehittajat toimivat tiiviissa yhteis-
tydssa hankintaedustajien kanssa.
Tuottajapalvelun henkildstd vastaa
porsas- ja uudiseldinvalityksesta,
teurasilmoitusten vastaanottami-
sesta ja kuljetusten suunnittelusta.

Tuotostaso
25 porsaaseen

Porsaan tuotantokustannus alenee
viisi euroa porsaalta, kun nostetaan
porsastuotantoa 22 porsaasta 25
porsaaseen /emakko. Tuotostasoa
voidaan parantaa jalostuksella,
oikealla ruokinnalla ja johtamisen
kehittamisella.

Jalostuksella
kannattavaan
sikatalouteen

Erilliset ema- ja isarodut mahdol-
listavat risteytyselinvoiman taysi-
maardisen hyddyntamisen, mika
nakyy suurempina pahnueina seka
alhaisempana porsaskuolleisuute-
na. Tama merkitsee 1,4-1,9 por-
saan lisdystd pahnueeseen puh-
dasrotuisiin verrattuna. Myds
imetys- ja valikasvatusvaiheessa
elaimet kasvavat paremmin ja ovat
terveempia. Risteytyselinvoiman
vaikutus alentaa porsaan tuotan-
tokustannusta 6-8 euroa. Kan-
nattava sikatalous ilman sen hyo-
dyntamista on hyvin vaikeaa, ellei
mahdotonta.

Kansainvalinen yhteistyd on
valttamatonta, etta voidaan saa-

vuttaa riittavan nopea jalostuksen
kehittyminen ja kustannustehok-
kuus. Norjan maatiaisen siementa
on tuotu Suomeen pienia maaria
jo kaksi vuotta. Kokemukset ovat
olleet erittdin hyvia. Puolinorja-
laisten hybridien pahnuekoko on
ollut runsaan porsaan suurempi
ja kestavyys on ollut selvasti pa-
rempi kuin pelkdstaan suomalaista
perimaa sisaltavien hybridien. Kun
hyédynnetdan puolinorjalaista
hybridia, tuottavuus nousee
selkeasti yli 1,9 porsasta/pahnue.
Mikali vastaava porsastuotannon
nousu nahdaan koko sopimust-
uottajakentdssa, saadaan porsas-
tuotantoon yli 6 miljoonaa euroa
vuodessa lisdkatetta tydlle ja inves-
toinneille. Suomessa maatiaisensi-
koiden keskimaardinen kasvu on
612 ja karjujen 659 g/pv. Suo-
meen tuotujen norjalaisten ensi-
koiden keskimaarainen paivakasvu
syntymasta testaukseen oli tilates-
tauksessa 692 g paivassd, eli 13%
parempi. Ensimmaiset puolinorja-
laiset hybridit tulevat myyntiin jo
tana vuonna.

A-Kumppanuus

A-Kumppanuuteen sisaltyy tiedon-
vaihto ja pienryhmatoiminta.
Tiedonvaihdossa emakkosikalan
pitdja siirtdd WinPig —ohjelmasta
tuotantonsa tunnusluvut joka kuu-
kausi AtriaSika —palvelun tietokan-
taan. Paluupostina han saa kappa-
le-, kilo- ja tilitystiedot myymistaan
eldimista. Lisaksi AtriaSika maksaa
A-Kumppanuuslisaa myytya eldin-
ta kohti.

Pienryhmatoiminnassa on talla
hetkelld mukana reilut sata emak-
ko- ja lihasikalaa ja uusia ryhmia
perustetaan koko ajan. Toimin-
nassa haetaan oman sikalan
kehittamiskohteet ja vaihdetaan
menestysreseptit. Kokemukset

ryhmdtoiminnasta ovat olleet
erittdin kannustavia. Tilojen tuo-
tanto on kehittynyt selkeasti.
Pienryhmissa kasiteltavat asiat va-
litaan ryhman tarpeiden ja toivei-
den perusteella.

Pienryhmatoiminnassa muka-
na oleva tuottaja saa kayttoonsa
viimeisimmat tuotanto-, tervey-
denhuolto-, rakennus ja talous-
suunnitteluopit. Pienryhma-toi-
mintaan kuuluu kaksi pienryh-
matapaamista seka yksi tilakadynti
vuodessa.

AtriaSika-
Ruokintamallit

AtriaSika -ruokintamallien avulla
parannetaan sikojen kasvatuksen
kannattavuutta tarjoamalla toimi-
via ja kustannustehokkaita ruokin-
taratkaisuja. Ruokintamallit eivat
ole rehujen valintaoppaita, ne ovat
paljon enemman. AtriaSika -
palvelusta [6ytyy erilaisia rehustus-
ratkaisuja jokaiselle tuotantosuun-
nalle ja ruokintamenetelmalle.
Ruokintamalleilla saavutetaan
helposti yli 50 gramman péiva-
kasvun lisdys.

AtriaSika
paivakasvu-
raportointi

AtriaSika —paivakasvuraportit ja
niiden mukana lahetettavat F-
arvotaulukot ovat lihasiankasvat-
tajille hyva tyokalu omaa toimintaa
arvioitaessa ja kehitettdessa.
Raportit lasketaan kerta- ja
osastotayttoisille lihasikaloille.
Pdivakasvuraportista tuottaja
nakee paivakasvun ja lihaprosentin
lisdksi mm. teuraspaino- ja lihapro-
senttihajonnat seka keskiarvotie-
dot muista saman kuukauden ai-
kana valmistuneista parttioista.

Viime vuonna paivakasvuraportti
laskettiin Idhes 600 parttialle ja
280 000 lihasialle. Jo nyt osa atria-
laisista tiloista on saavuttanut
AtriaSika —tavoitteen, joka tayttaa
kansainvalisen kilpailukyvyn vaati-
mukset, 1000 g paivakasvun.
F-arvotaulukosta tuottajat
nakevat tarkeimpien tunnusluku-
jen hajonnat ja miten heidan part-
tiansa on onnistunut muihin sa-
man kuun aikana valmistuneisiin
parttioihin verrattuna. Pdivakasvu
on merkittavin lihasikalan kattee-
seen vaikuttavista tekijoistd, joten
taulukossa l6ytyy myos kasvuno-
peuden paranemisen vaikutus kat-
teeseen verrattuna F10 parttioihin.
Taulukossa on lisdksi AtriSika -
kumppanuudessa lihasioille
maaritetyt AtriaSika -tavoitteen
tarkeimmat tunnusluvut.

Taloussuunnittelu
sikatilan apuna

AtriaSika -palvelu tarjoaa tuotta-
jalle apua ja asiantuntemusta tilan
kehittdmisessa. Investoivien tilojen
palvelupaketissa kdydaan lapi
suunnitellun investoinnin kannat-
tavuutta, mietitdan kustannuksia
ja suunnitellaan rahoitusta.
Pohdintojen tuloksena tehdaan
tilalle maksuvalmiuslaskelma.
Kustannusten tarkennuttua rahoi-
tussuunnitelma viimeistellaan ja
maksuvalmiuslaskelma paivite-
taan. Varsinaisen rakennusvaiheen
paatyttya ja lopullisen kustannus-
ten selvittya pdivitetddn maksuval-
miuslaskelma vield kerran. Samalla
voidaan laskea myo6s kuukausita-
son kassabudjetti.

Jo toiminnassa oleville tiloille
on tarjolla apua rahavirtojen seu-
rantaan. Taloussuunnittelupaivan
aikana tehdaan kassabudjetti ja
lasketaan taloudelliset tunnusluvut

-

tuottavampaa.

tehokkuuden selvittamiseksi.

Suunnittelulla
optimaaliset
olosuhteet

Sikalarakentamisen kulmakivi on
onnistunut toiminnallinen suunnit-
telu. Tarkeinta on valita toiminta-
varma ratkaisu, joka mahdollistaa
tydnkaytdn ohjaamisen eldinten
hoitamiseen ja tarkkailuun.
Eldinten tuotantokapasiteetin
tdysi hyodyntaminen edellyttaa
oikeanlaisia olosuhteita. Myos
tyoskentelyolosuhteet paranevat,

- -

kun sikalan olosuhdehallinta on
kunnossa. AtriaSika -palvelun ra-
kennussuunnittelu auttaa tuotta-
jaa ratkaisujen loytamisessa.
Rakennussuunnittelun lisaksi
AtriaSika -palvelusta on saatavilla
olosuhdekartoituksia.

Tarvikkeita joka

Iahtoon

A-Rehun tarvikemyynnin lahes 600
tuotteen valikoimasta l6ydat mm.
vitamiineja, pesu- ja desinfiointiai-
neita, merkintavalineita ja tilasie-
menvalineistda. Tarvikemyynnin

s ta

AtriaSika —palvelu uskoo suomalaiseen sikatalouteen ja haluaa olla mukana kehittamassa siita entista

tuotevalikoima laajenee ja kehittyy
koko ajan. Tuotteet saat katevasti
kotiisi postin valityksella.

AtriaSika-
Kasvuohjelma

Useimmilla sikatiloilla omilla pel-
loilla tuotettu vilja kaytetadn omas-
sa sikalassa. Viljan maard, laatu ja
tuotantokustannus vaikuttavat
my®os sikalan taloudelliseen tulok-
seen. Taman vuoksi AtriaSika tar-
joaa yhteistydssa Kemira Grow-
How:n kanssa tiloille mahdollisuu-
den kehittda myds peltoviljelya.

st i=

Viime kesana AtriaSika -kasvu-
ohjelmassa mukana olleiden pilot-
titilojen osalle lohkoista tehtiin
ohjelman mukaiset lannoitus- ja
kasvinsuojelutoimenpiteet. Sato-
madrat ja sadon laatu olivat huo-
mattavasti paremmat verrattuna
"perinteisesti" viljeltyihin lohkoi-
hin.

Soita ja kysy lisaa!
0204727111

Tuottavat
intaratkaisut

ikatilalle

Lisaa tilasi tuottavuutta oikeanlaisella rehustuksella! Valikoimastamme I6ytyy

OVR - TIIVISTEET
Markkinoiden johtavat tdydennysrehut OVR-
ruokintaan. Valtakunnan kattavin valikoima.

A-REHU STARTTERIT JA PORSASREHUT
Himottavan makuiset, kasvavan porsaan
vaatimuksiin vastaavat porsasrehusarjat.

SIKATAYSREHU 1

paivakasvulle.

Tilaa koko kesin rehut 28.4. mennessi ja osallistut monkijan(* arvontaan!

EMAKKOENERGIA PUOLITIIVISTE
Voimaa viljaruokintaan. Tuottava vaihtoehto
kotoisen rehun tdydentajaksi.

Nuoren sian vauhdikas alku 1000 g:n

OIKEALLA REHUSTUSRATKAISULLA PARANNAT TILASI KANNATTAVUUTTA JOPA 12%!

A-REHU ENERGISET EMAKKOTAYSREHUT
Energista imetysvoimaa. Hyvinvoiva emakko, isot
pahnueet, elinvoimaiset porsaat.

Tilaukset puh. 020 4727700.

EMAKON TIINEYSTIIVISTE
Ainutlaatuinen kuitulisa! Tyytyvaiset
tiineet porsivat paremmin.

SIKATIIVISTE
Edullinen kotoisen rehun taydentaja.

Polaris Sportsman 500 moénkija

arvotaan Farmari 2006-ndyttelyssa
6.8.2006. Voittajalle ilmoitetaan voitosta
henkilokohtaisesti.

sopiva ratkaisu jokaisen sikatilan tarpeisiin. Optimoimme kustannus-
tehokkaimmat ruokintaratkaisut tuotantosi tueksi. Rehukuljetuksemme
kattavat toimitukset joustavasti koko valtakunnan alueelle.

SOIJAROUHE
Komponenttiruokintaan kaikille sioille.
Soijaruokintaa tdydentavat premixit.
Ruokintasuositukset kaupan paalle.

A-rReHU 3
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Tuottolukuna 20 % on hyva:

melilla se on osuusp

Jasentuottajat mukana
menestyksessa

Atrialaisessa yritysperheessa Itikka osuuskunta ja Lihakunta
huolehtivat merkittavimman omistajakunnan eli jasentensa
nakokulman esilla olosta. Tata tehtavaa Iltikka ja Lihakunta
hoitavat hallinnoimalla osaltaan Atriaa, A-Tuottajia seka

A-Rehua.

Itikka ja Lihakunta ovat Atrian suurimmat omistajat ja Atrian
menestys nakyy suoraan osuuskuntien tuloksessa saatuina
osinkoina. Osuuskunnat puolestaan jakavat merkittavan osan
tasta tuotosta jasenilleen osuuspaaoman korkona. Tama korko
on kehittynyt erittain myonteisesti viimeiset vuodet, ja vuodelta
2005 hallitusten esitys on 20 prosenttia. Eipa taida parempaa
tuottoa taman paivan korkomarkkinoilta I6ytya!
Samanaikaisesti osuuskuntiemme nettovarallisuus jasenta
kohden on vahvistunut vuodesta toiseen. Talla hetkella se on
Itikassa noin 7,2-kertainen ja Lihakunnassa 6,1-kertainen
jasenten liikevaihdon perusteella maaraytyvaan
osuuspaaomaan verrattuna. Jasen saa nettovarallisuusedun
kokonaisuudessaan, vaikka osuuspaaomaa ei olisi maksettu
viela tayteen. Monille tuottajillemme se on merkittava veroetu.
Oheiset kaaviot havainnollistavat asiaa.

dd0Oman

Itikka osuuskunnan ja Lihakunnan
osuuspaiomalle maksama korko, %

Tarkeimmat
omistajuudet
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Itikka osuuskunta:
* 27,34 % Atria Oyj:sta
(48,17 % danimaarasta)
* 23,30 % A-Tuottajat Oy:sta
* 24,00 % A-Rehu Oy:sta

* 28,08 % Atria Oyj:sta
(40,58 % aanimaarasta)

* 23,30 % A-Tuottajat Oy:sta
* 24,00 % A-Rehu Oysta

Jasenmaara Lihakunnassa 5725 (31.12.2005)
Jasenmaara Itikka osuuskunnassa 3227 (31.12.2005)

Lihakunta:

Osuuden nettoarvo verrattuna
nimellisarvoon Itikka osuuskunnassa

Osuuden nettoarvo verrattuna
nimellisarvoon Lihakunnassa
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Kuva: Tapani Lepisto

Reijo Flink (Itikan ja Lihakunnan toimitusjohtaja)
seka Ahti-Pekka Vornanen ja Martti Selin Pellervon
Péivilla 12.4. Teemana oli vastuullinen suomalainen
omistajuus, ja sita vastuullisuutta parhaimmillaan
my@6s tama kolmikko edustaa.

Atrialaisessa yritysperheessd Atrian
menestys markkinoilla vaikuttaa
ratkaisevasti ketjussa mukana ole-
vien tuottajien tilipussiin. Kilpailu
on ja pysyy kireana. Atria on sitou-
tunut kotimaisen liharaaka-aineen
kayttdéon, joten esimerkiksi ker-
mankuorinta tuontilihaa hyodyn-
tden ei sovi toimintaetiikkaan.
Tasta huolimatta tulos on ollut
kunnossa, ja siita on riittanyt jaet-

tavaa omistajille mm. osinkojen
muodossa.

Oikeat strategiset linjaukset:
oikea-aikaiset investoinnit tuotan-
totekniikkaan ja logistiikkaan seka
kansainvalistyminen ovat vauhdit-
taneet menestysta. Lisaksi on
muistettava asiakkaiden tarpeiden
tunteminen seka onnistuminen
tuotevalikoimaratkaisuissa etta
markkinoinnissa. On tarvittu

Tavoitteena vakaa, tasainen kehitys
ja turvattu tulevaisuus

edellakavijyytta ja hallittua riskin-
ottoa ja ennen kaikkea kauaksi
nakemisen kykya.
Hallintoneuvostojen puheen-
johtajat Martti Selin (itikka) ja Ahti-
Pekka Vornanen (Lihakunta) ovat
padttdjina myos Atrian hallinnossa.
Koko ketju on miehilld hyvin hans-
kassa ja nakemykset yhtenevaiset.
Martti Selin sanoo alkajaisiksi, etta
Atrian kaltaista yritysta tuottajat
eivat tana paivana enaa pystyisi
perustamaankaan. Siind on taus-
talla 100 vuoden aikana hankittu
sekd henkinen ettd aineellinen
padoma. Ahti-Pekka Vornanen
jatkaa ja listaa, mitd taman paivan
Atria on: “Atria on asemaltaan
itsendinen. Me voimme tehda ja
muokata tulevaisuuttamme va-
paasti, toki toimintaymparisto ja
resurssit huomioiden. Atria on tu-
hansille suomalaisille lihantuotta-
jille luotettava markkinakanava,
toiminnan tukijalka.” “Miten mina
uskaltaisin tai joku muu tehda ny-
kyajan vaatimia satojen tuhansien

eurojen satsauksia tuotannon
kehittdmiseen ilman varmaa mark-
kinakanavaa”, Vornanen kysyy.

Oikea hinta ja
paljon muuta

Tuottajaa kiinnostaa ensimmai-
send tuottajahinta. Selin ja Vorna-
nen selventdvat atrialaista hinta-
politiikkaa. Tavoitteena on kaikissa
lihalajeissa yltaa maan keskiarvoa
parempaan tuottajahintaan.
Miehet muistuttavat, etta Atrian
ketjussa tuottaja, jos ja kun on
Itikan tai Lihakunnan jasen, saa
myos muuta tuloa kuin pelkan
tuottajahinnan. Osuuspaaoman
korko on erittdin huomattava
nykyisella parinkymmenen prosen-
tin tasolla. Sitten on vield osuus-
kuntien nettovarallisuudesta muo-
dostuva veroetu, joka etenkin
liikevaihdoltaan suurille tiloille on
jo merkittava.

Taman lisaksi tulevat vield mo-
net kehittamispalvelut, joiden arvo

ja merkitys vain korostuvat tilojen
ja investointien kokoluokan kasva-
essa. Martti Selin korostaa inves-
tointien valttamattomyytta kilpai-
lukyvyn sailyttamiseksi. Tama
koskee niin tiloja kuin Atriaakin.
Samalla Selin muistuttaa, etta
mikaan ei takaa enda “tavoitehin-
taa”. Ne ajat ovat ohi. Ainoa turva
on omien yritysten kilpailukyky ja
huonoja aikoja ajatellen taseen
vahvuus.

Ketjun sisdinen
voima

Atrialaista yritysperhetta kutsutaan
A-ketjuksi. Atrian lisaksi siihen
kuuluvat A-Tuottajat Oy ja A-Rehu
Oy, ja ketjun ensimmadisena
lenkkina tietysti tuottajat.

Viime vuosina on kiinnitetty
erityistd huomiota A-ketjun yhteis-
peliin. Tulokset nakyvat esimerkiksi
lihavirtojen parempana ennustet-
tavuutena ja tarkempana markki-
noilletulon ohjauksena. Téma puo-

lestaan on auttanut Atriaa palve-
lemaan asiakkaitaan entista pa-
remmin ja vahvistamaan markki-
naosuuksiaan.

Ahti-Pekka Vornanen tahden-
tda, etta ketjussa A-Tuottajien
tehtdvana ei ole tuottaa voittoa,
vaan hoitaa hankinta ja tuottaja-
palvelut mahdollisimman edullises-
ti ja tehokkaasti. Sama koskee A-
Rehua. Perimmainen tarkoitus on
vaikuttaa koko rehualaan kustan-
nuksia alentavasti.

Lopuksi Ahti-Pekka Vornanen
korostaa A-ketjussa kokonaisuu-
den hallintaa ja ymmartamista.
Tasta ketjusta ovat lahtdisin mm.
kolmivaihekasvatus erikoistunees-
sa naudanlihantuotannossa, ver-
kostomallit sikataloudessa ja mo-
net tautisaneeraushankkeet (esim.
palvisilsa ja porsasyska). Atria kan-
taa huolta tuottajistaan ja edesaut-
taa tuotannon kehittamista ja tu-
kee tahan liittyvia toimintoja tie-
dollisesti ja taloudellisesti.

Ryosot

korko!
o r o [ | * hallitusten esitys

arvostavat
luotettavaa
kumppania

Maritta ja Kari Rydsé (keskelld) sekd Helge Pyéria.

Tilayhtyma Ry6so pydrittda noin
1600 sian lihasikalaa Lappeen-
rannan Partalan kyldssa veljesten,
Karin, Jarmon ja Mikan seka Karin
vaimon, Marittan voimin. Tosin
Jarmo on tullut mukaan yhtymaan
vasta tdman vuoden maaliskuussa.
Tila on ollut suvun hallussa vuo-
desta 1721. Sikataloudessakin on
pitkat perinteet; tilalla on ollut
1000 lihasikapaikkaa jo vuodesta
1974 poikien isan, Heimon raken-
tamana. Sukupolvenvaihdos tilalla
tehtiin vuonna 1998, ja tassa
yhteydessa ldhdettiin arvioimaan
myds teurastamoyhteistyota tar-
kalla sihdilla.

Rehuyhteistydssa
alku

Ry6sot paatyivat Lihakunnan
jaseniksi. Liittymista edesauttoi
vanhoista kuvioista tuttu mies eli
Helge Pyoria. Yhteistyo lahti liik-
keelle rehupuolelta, johon Ryosot
hakivat uusia ratkaisuja. Lihakun-
nan kautta 16ytyi Ryosojen kaytta-
maan liemiruokintaan ja kompo-
nenttien kayttddn toimiva konsepti
ja ruokinnan optimointiratkaisut.
Ensimmaiset porsaat Lihakunnan
kautta tulivat kesalla 1999.

Luotettavuus

avainasia

Kari ja Maritta Ry6so ovat tyyty-
vaisia Lihakunnan jasenia.
Osuuspadoman korko on mukava
lisa, ja yhteisiin asioihin paasee
vaikuttamaan. Kari kuuluu nykyisin
Lihakunnan edustajistoon. Ry6sot

ovat tyytyvaisia myos AtriaSika -
Tuottajilta saamaansa palveluun.
Luotettavuus on avainasia, sanovat
Ryosot: “Porsaat tulevat silloin,
kun on luvattu ja yhta tasmallisesti
haetaan lihasiat. Ja mika tarkeinta:
tili tulee ajallaan ja varmasti. Siita
ei tarvitse kantaa huolta, vaan voi
keskittya rauhassa oleellisimpaan
eli lihasikalan hoitoon.”

Siind on myos onnistuttu. Parttias-
ta toiseen Ry0soilld keskimadaraiset
paivakasvut liikkuvat 900 ja 1000
gramman valilla. Kuolleisuus on
minimissaan. Poppakonsteja me-
nestykseen ei ole. Ruokinta on op-
timoitu tarkasti. Olosuhteet
pidetdan kunnossa. Hannan-
purentaa ei sallita ja sita ehkaistaan
tarjoamalla olkea virikkeeksi 2 ker-
taa pdivassa siitakin huolimatta,
ettd menettely teettaa lietelannan
kanssa hieman ylimadaraista tyota.
Sikalan kierto pidetaan korkeana:
Ryosoilta lahtee teurastamoon
noin 5000 lihasikaa vuodessa.
Nain pitaa ollakin, sanovat Kari ja
Maritta Ry6so, jotka haastattelussa
toimivat yhtyman edustajina.
“Meiddn leipamme tulee tastad,
sivuelinkeinoja ei ole edes harkit-
tu.”

Tulevaisuuteen
uskotaan

Atrian menestysta Ryosét seuraa-
vat tarkoin. Uuden sikateurasta-
mon he nakevat selvana signaali-
na: kotimaista sikaa halutaan
tulevinakin vuosina. Myds he itse
ovat valmiit laajentamaan toimin-
taansa tulevaisuudessa.

Saastoa sikatilalle:
Tilasiemenottovalineet

Omalla tilasiemenella voit saada jopa tuhansien eurojen saaston sikatilasi
tuotantokustannuksiin®* Myymme ja maahantuomme laadukkaita
tanskalaisia UNITRON-tilasiemenottovilineita.
Helppokayttdiset valineet suoraan varastostamme.

Kysy lisaa ja pyyda tarjous!
Puh. (06) 416 8324, 040 716 75 32

*) Esimerkki: 200 emakkoa 2,3 siemennysta/vuosi x 2 x 5,5 euroa = siemenkustannus vuodessa yli 5000 euroa.
Omalla siemenelld kustannus n. 1800 euroa /vuosi => sadstéa 3200 euroa!

Ratkaisut nautatilan
aitauspulmiin

HIGH-TENSILE -AITAUSTARVIKEKAMPANJA
Nyt on juuri oikea aika suunnitella kesén aitaukset ja tilata
tarvikkeet. HIGH-TENSILE -kestoaitatekniikka perustuu
kireaan, vetoa kestavaan teraslankaan seka vankkoihin
aloitus-, lopetus- ja kulmarakenteisiin.

Kysy kevaan huipputarjousta HIGH-TENSILE -aitaustarvikkeistamme!
Kampanja on voimassa huhtikuun loppuun saakka.

Kysy lisaa ja pyyda tarjous!

Puh. (06) 416 8324

ERIKOISTARVIKEMYYMALASSAME
YLI 600 TUOTTEEN VALIKOIMA!
Yli 600 tuotteen valikoimastamme
6ydat mm. vitamiineja, pesu- ja
desinfiointiaineita, merkintavalineita ja
tilasiemenvalineistoa.

Saat laadukkaat ja edulliset tuotteet
kotiisi katevasti postissa.
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